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RESUMEN
Dado que se entienden por efectos estáticos de las integraciones comerciales entre dos o
más partes la creación y desviación de comercio; y a la vez, bajo la teoría de Jacob Viner
(1950), que predomina el beneficio de dicha integración si la creación de comercio supera
a la desviación de comercio, resulta entonces oportuno analizar cuál de estos efectos es el
preeminente en el acuerdo de asociación entre Colombia y la Unión Europea (UE), todo
con el fin de evaluar el grado de beneficio que representaría este acuerdo a través del
tiempo especialmente para Colombia. El análisis se delimitará a una revisión general de los
nueve sectores productivos bajo la tercera revisión de la CUCI.
Según algunos indicadores de crecimiento tales como el índice en términos netos de
intercambio o la participación del sector agrícola en el PIB; se puede arrojar la presunción
de un resultado positivo para ambas partes en términos generales, cuestión que se
profundizará con el desarrollo de esta investigación apoyada en la teoría económica de
Viner (1950) y tres indicadores de comercio a saber; el primero es el índice de similitud de
comercio propuesto por Finger y Kreinin (1979), el segundo es el índice de ventajas
comparativas reveladas propuesto por Scott y Vollrath (1992), y el tercero es el índice de
intensidad de comercio propuesto por Anderson y Norheim (1993).
Palabras clave (Clasificación JEL):


P45

Comercio Internacional



F15

Integración económica



F53

Acuerdos comerciales
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ABSTRACT
Even means by static effects of commercial integration into two or more members the trade
creation and trade diversion; and while, under Jacob Viner´s theory that the benefit of the
integration predominates when exceeds trade creation trade diversion, it’s then appropriate
to analyze which of this effects is the preeminent into the partnership agreement between
Colombia and European Union (EU), all in order to evaluate the benefit grade that this
agreement could represents through time especially for Colombia. In this case the analysis
will demarcate to a general review about nine productive sector according the third review
of SITC.
According some growth indicators such as index net terms of trade, the agricultural sector
participation in GDP, among others; it can boast a positive result for both of them in general
terms, question will be sought check in these investigation with Viner´s economic theory and
three trade indicators; first is the commerce likelihood index proposed by Finger and Kreinin
(1979), second is the revealed advantages index proposed by Scott and Vollrath (1992),
and third is the trade intensity index proposed by Anderson and Norheim (1993).
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INTRODUCCIÓN
El comercio internacional ha sido un tema de interés desde hace varios años, por ejemplo,
la obra de David Ricardo (1817) aporta a la teoría de comercio internacional con el concepto
de ventaja comparativa, y aunque éste tuvo diferentes posturas críticas resultaba
generalmente aceptado. Por otro lado, Heckscher (1919) y Ohlin (1933) desarrollan una
teoría en la que aseguran que todas las economías tienen una dotación de factores
diferente, “el resultado según el cual la intensidad factorial de los bienes que un país exporta
e importa no se correspondería con la abundancia factorial relativa que cabría presumir de
acuerdo con las dotaciones factoriales efectivas de dicho país” (Rubio, 1996), esta dotación
de factores es determinante en los procesos de integración económica y los efectos para
cada país.
Así mismo, se reconoce que las dinámicas del internacionalismo han evolucionado en las
últimas décadas, tanto que hoy se hace imprescindible considerar las contribuciones para
actividades productivas y el acceso a bienes que persigan la satisfacción de necesidades
individuales y colectivas. Colombia, por ejemplo, en su intento de responder a estas
dinámicas de comercio centra su política exterior en el fortalecimiento de instituciones y
políticas que respondan a los cambios perfilados en el sistema internacional, fomentando
relaciones bilaterales con el fin de lograr más oportunidades de comercio y sociedades
económicas, su interés de crecimiento comercial a nivel internacional la ha hecho avanzar
en cuanto a relaciones y acuerdos, tratados de libre comercio, uniones aduaneras, entre
otras, y a pesar de los constantes cambios y la vertiginosa evolución en el área de comercio
internacional principalmente en los últimos años por los procesos de globalización e
información inmediata, resulta oportuno entender el comercio internacional contemporáneo
a la luz de algunas bases teóricas tradicionales y sus mejoras dadas las críticas y los
aportes hechos a las mismas.
En este sentido, Colombia y la Unión Europea, UE, firman un acuerdo comercial en mayo
de 2010 con el que se pretende potenciar la economía entre las partes dado que la UE ha
sido el segundo socio comercial para Colombia después de haber desplazado a China en
2011 (European External Action Service, 2012), esto sin embargo, conlleva cambios en la
relación comercial por la eliminación paulatina de aranceles y nuevos acuerdos de
comercio, dichos cambios producen efectos en las dinámicas comerciales que en esta
oportunidad resultan interesantes de analizar. Por lo tanto, la investigación analizará la
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existencia de creación de comercio o desviación de comercio para Colombia a la luz del
acuerdo de asociación con la UE.
Para ello, se adoptarán el método hipotético deductivo soportado con el marco teórico y
conceptual sobre creación y desviación de comercio como efectos estáticos de los procesos
de integración de Jacob Viner (1950), en donde creación de comercio hace alusión a la
sustitución de producción propia por importación de un país socio de menor costo, y
desviación de comercio alude a la sustitución de importaciones desde países ajenos a la
integración por importaciones de un socio artificialmente más baratas por el efecto
proteccionista de la integración (Marzábal, 2009).
También se tomarán en consideración los aportes hechos por:


Finger y Kreinin (1979) con el índice de similitud que describe la semejanza de las
estructuras comerciales enfatizando en la competitividad sobresaliente entre las
partes analizadas,



Scott y Vollrath (1992) con el índice de ventajas comparativas reveladas con el que
se busca evaluar el potencial en niveles de comercio de un país en este caso
aplicado a un acuerdo de asociación comercial, y



Anderson y Norheim (1993) con el índice de intensidad comercial en el que se
pretende medir la magnitud de la participación del comercio bilateral en relación con
la participación en el comercio mundial.

Estos indicadores de comercio guiarán la investigación interpretando los flujos comerciales
de las partes año a año, y se delimitará el análisis para antes y después del acuerdo,
evaluando los periodos desde 2000 hasta 2015, con el fin de observar los efectos del
mismo, y así deducir qué efecto prevalece, y en qué sentido lo hace, se evaluará si los
cambios se dan anuales (estáticos) o si se ven en el largo plazo (dinámico) para concluir la
perspectiva de bienestar a la luz del comportamiento de los efectos estáticos de comercio.
Se escoge esta metodología gracias a la profundización cuantificable de ésta y el descarte
de variables que pueden desviar o alterar los resultados metodológicos, así como el amplio
espectro al que se da lugar con la fusión de los mismos.
Esta investigación es de tipo descriptiva porque caracteriza los efectos estáticos, creación
y desviación de comercio del acuerdo entre Colombia y la UE, así como la relación de
dichos efectos con respecto al comportamiento de importaciones y exportaciones, y los
flujos de comercio; y explicativa, al concluir si finalmente se genera creación o desviación
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de comercio a raíz de la firma del tratado de acuerdo con la descripción de los resultados
obtenidos.
Este documento se desarrollará en cinco secciones, iniciando con esta introducción. En la
segunda, se dará una ampliación del marco teórico y conceptual y una revisión general de
los efectos estáticos del acuerdo de asociación entre Colombia y la Unión Europea. En la
tercera, se hará una descripción de las relaciones comerciales entre los entes de estudio
antes y después de la puesta en marcha del acuerdo entre los mismos, en adición del
desarrollo de la metodología que permitirá calcular los indicadores comerciales de similitud,
ventajas reveladas e intensidad para los flujos comerciales bajo la perspectiva de creación
o desviación de comercio. En la cuarta se busca deducir, a partir del resultado del análisis
del capítulo anterior, el efecto estático que prevalece a hoy tras el acuerdo. Finalmente, en
la quinta parte, se plantea una discusión y consideraciones finales.
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FUNDAMENTOS TEÓRICOS Y METODOLÓGICOS
El gobierno nacional de Colombia con el fin de garantizar prosperidad democrática y
desarrollo económico centra su política exterior en el fortalecimiento de instituciones y
políticas que respondan a los cambios perfilados en el sistema internacional, fomentando
relaciones bilaterales para robustecer el ámbito político y lograr más oportunidades de
comercio, donde las relaciones con Estados Unidos, Europa y Canadá son fundamentales
para Colombia por ser sus principales socios económicos. (MinRelaciones, 2010)
El comercio de bienes entre Colombia y la UE para el año 2014 registró el monto más alto
alcanzado en la historia de la relación comercial con 14,471 millones de euros, Colombia
por su parte registró un superávit comercial de 1,770 millones de euros con el conjunto de
los 28 estados pertenecientes a la UE; los principales productos exportados a la UE son:
aceites de petróleo y carbón (72,27%), banano (8,83%), café (6,37%), flores (1,65%), aceite
de palma (1,30%) y atún preparado o preservado (0,96%). (European External Action
Service, 2015).

Antecedentes
En la revisión literaria sobre el tema en desarrollo y las investigaciones adelantadas al
respecto se encuentran cuantiosas proposiciones para explicar los efectos de creación y
desviación de comercio, y en general los efectos de la integración económica. Por una
parte, se han descrito los procesos cuantitativos para determinar el efecto que prevalece
en un acuerdo determinado, y por otra se han postulado argumentos a favor, otros en contra
y otros cuestionando lo benéfico de los procesos de integración a la luz de la teoría
económica basándose en el criterio de una relación directa entre bienestar y creación de
comercio o el caso contrario si se trata del efecto desviación.
Uno de los aportes cuantitativos es la investigación elaborada por Marcel Vaillant (2001)
que busca contribuir en el análisis de los procesos de integración a partir del cálculo del
indicador de intensidad de comercio de Anderson y Norheim (1993), definiendo un modelo
que mide la razón comercial entre dos mercados y el mundo. En él aborda como factores
componentes del índice de intensidad, la complementariedad por especialización en las
economías y el sesgo geográfico como residuo estructural de la integración.
Vaillant centra su estudio en MERCOSUR y encuentra que la participación comercial de los
socios se incrementó tras el acuerdo y lo adjudica a la creación de la zona de libre comercio
11

implícita en el proceso de integración, aun así en esta medida es importante adelantar
investigaciones de integraciones con otras características que impliquen desde diferencias
en el tamaño de las economías hasta diferencias en los niveles de industrialización de los
socios (Vaillant, 2001), lo anterior completamente oportuno para abordar el estudio entre
Colombia y la UE.
De igual forma, se han usado indicadores de crecimiento como herramienta comparativa a
través del tiempo para determinar los efectos estáticos de las uniones. El índice de
intensidad comercial, por ejemplo, refleja efecto desviación si arroja fuertes variaciones
antes y después de la unión; esto relacionando niveles de exportación con terceros o socios.
El índice de concentración simple que determina el comportamiento de la participación de
comercio intergrupal en relación a la participación del grupo en el comercio mundial es útil
para analizar posibles efectos de desviación cuando el indicador arroja resultado mayor a
1 (De La Reza, 2005).
De la Reza (2005) usa estos indicadores además de aplicar un modelo econométrico
basado en el modelo de equilibrio general comparable (EGC) con el que concluye que a
pesar de la similitud de los acuerdos, se debilita la hipótesis de creación o desviación pues
no se muestra suficiente incidencia en las variables macroeconómicas que determinen
efectos de integración, sin mencionar que las externalidades como crisis de terceros
terminan afectando la variación en los flujos de comercio al interior de las uniones.
En la investigación “Regionalismo abierto en la Comunidad Andina: Creación o desviación
de comercio” desarrollada por German Creamer en 2004, se busca determinar si establecer
una zona de libre comercio en la comunidad andina trajo consigo creación de comercio
como lo propone el regionalismo abierto, o desviación de comercio analizando estos efectos
estáticos en el comercio de la CAN. Para realizarlo, calcula las elasticidades ingreso de
demanda de importaciones ex post evaluando si se da creación o desviación de comercio
en la CAN antes y después del establecimiento de la ZLCCA en 1993. Usa un análisis de
regresión de la función de demanda de importaciones con el que concluye que se ha
contribuido a creación de comercio, a desviación bruta de comercio y no a desviación de
comercio en la CAN (Creamer, 2004).
En cuanto a las revisiones descriptivas hay quienes argumentan su postura a favor de las
integraciones económicas y los efectos inmersos en éstas, así como lo hacen Reina y
Oviedo (2011) en su análisis del TLC entre Colombia y la Unión Europea, y quienes
definitivamente se muestran algo apáticos con la idea como lo hace José Antonio Sanahuja
12

(1999) en su análisis sobre Asimetrías económicas y concertación política en la relaciones
Unión Europea -América Latina: un examen de los problemas comerciales.
Sanahuja (1999), aborda los regímenes de acceso al comercio y las preferencias
comerciales que afectan los procesos de integración entre UE y América Latina (AL),
ahondando en el proteccionismo de la Comunidad Europea (CE) sobre todo cuando del
sector agrícola se trata. Así mismo, analiza la evolución de los intercambios comerciales en
las últimas décadas y las problemáticas que traen consigo. Usa como instrumento un
análisis meramente descriptivo con el que formula interrogantes sobre la trascendencia
política para superar las asimetrías económicas, sobre el papel y alcance de los
mecanismos de concertación, así como de su coherencia en la aplicación política y sobre
el alcance y significancia del regionalismo y multilateralismo en el proceso de integración.
Concluye que, a pesar de la parsimonia en la evolución del proceso de integración entre UE
y AL, resalta la voluntad de acercamiento por asociación estratégica entre las partes, así
como la importancia de este vínculo y la madurez de sus mecanismos de cooperación y
concertación. No obstante, se reconocen ciertos tropiezos como el carácter restrictivo y
proteccionista del marco regulador de la UE, la asimetría estructural que aparenta
prevalencia para la CE, la falta de dinamismo en la comercialización entre las partes por
diferencias competitivas y por la sensibilidad de los productos según la CE o el trato
comercial desfavorable del Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) que tronca la
orientación liberal exportadora de AL, sobre todo cuando del sector agrícola se trata dadas
las penalizaciones que se reciben en la Política Agrícola Común (PAC) en comparación con
el sector manufacturero, (Sanahuja, 1999).
Ahora bien, Reina y Oviedo (2011) pretendiendo evaluar el nivel de apertura e
internacionalización que tiene Colombia, y cómo esto puede afectar a su meta de desarrollo,
plantean como opción viable a este lento proceso el TLC con UE. Analizan niveles de
apertura y políticas comerciales para describir los comportamientos de la economía, utilizan
indicadores descriptivos para hacer comparaciones entre países de estructuras similares,
entre esos una relación en el nivel de las exportaciones con respecto al PIB para mostrar
el porcentaje de participación de las mismas en los últimos años, evalúan efectos
macroeconómicos con comparaciones de exportaciones e importaciones a partir del
análisis de indicadores como el índice de ventaja comparativa revelada para determinar los
sectores y productos en los que se tiene un potencial a la hora de producir, así como en el
índice de intensidad importadora para analizar la disposición que tienen las partes de
13

importar sobre algún sector o producto especial persiguiendo la diversificación productiva,
concluyendo que la apertura económica y la liberalización de los mercados, y en especial
para este caso el TLC entre Colombia y la UE, es una oportunidad para que Colombia
recupere el rezago que ha tenido en cuanto a internacionalización y progreso económico.
Los autores resaltan que a través de la apertura se crea comercio y es posible lograr
mayores fuentes de crecimiento en la producción gracias a mayor participación en los
productos elaborados, así como mejoras en la calidad del empleo y el ingreso dada la
diversificación de los mercados por la penetración importadora y la intensificación en la
producción de aquellos bienes en los que se es competitivo y no sólo en sectores minero
energéticos que no generan economías a escala ni un gran número de empleos (Oviedo,
2011).
Por otro lado, en la tesis doctoral denominada “La Unión Europea como bloque en el
comercio internacional”, se busca realizar un estudio que determine los posibles efectos de
comercio tras la integración de los países miembros de la UE, analizando aportes teóricos
y empíricos respecto a la utilidad de políticas comerciales que se tienden a aplicar en
intercambios de bienes y servicios entre áreas. Como instrumento, parte de una base
teórica y cuantitativa donde se reflejan la evolución de la integración y los resultados
económicos generados, concluyendo así que las integraciones económicas traen consigo
beneficios para todas las partes en términos de eficiencia de acuerdo con los resultados
empíricos. (Arnaiz, 2000).
Por otra parte, en el informe “La relación comercial CAN-UE y la postura del Ecuador” los
autores buscan realizar una descripción de las complejidades de los intentos de integración
entre la CAN y su efecto al realizar acercamientos con la UE. Analizan las divergencias
políticas que han fracturado las relaciones dentro de la CAN lo que ha llevado a que se
negocie por países y no como bloque y concluyen que las diferencias políticas tienen
importantes repercusiones en el ámbito económico y comercial, por lo que la
institucionalidad en el nivel comunitario requiere de una reconstrucción política y
económica, a fin de que pueda constituirse en un espacio donde se propongan políticas
comunes que fortalezcan a la región y sean un instrumento eficiente al momento de
negociar con terceros. (Castillo, 2012).
Finalmente, en el recuento que hace Roberto Bouzas (2004) sobre “Las negociaciones UEMercosur” busca describir las negociaciones que han existido entre las partes, para
visualizar oportunidades que tengan las economías de la región en función de un acuerdo
14

comercial entre las mismas, el autor hace una evaluación comparativa de las negociaciones
en curso UE-Mercosur y de los retos a futuro. De este trabajo se concluyó que
históricamente han sido muy complejas las relaciones entre UE y Mercosur por distintas
variables, lo que nos permite en cierta medida entender por qué para este caso en particular
(Colombia-UE) las negociaciones no se hicieron bloque a bloque si no país bloque (Bouzas,
2004).

Marco Teórico y Conceptual
El mercantilismo fue la primera corriente económica que se interesó en el comercio
internacional por la existencia del mismo entre regiones haciéndose presente a partir de
las cruzadas, permitiendo el flujo comercial entre Asia y Europa, (Gaytan, 2005)
posteriormente la escuela clásica profundizo el estudio teórico del comercio internacional
donde autores como Smith (1776) y Ricardo (1817) contemplan condiciones como ventajas
o competitividad en el comercio internacional.
En cuanto a la teoría de ventajas absolutas, Smith argumenta que un país tiene ventaja con
respecto a otro en la medida que la producción de un bien se haga a un costo absoluto
inferior al del otro país, es decir que un país debe exportar aquellos productos en los que
tenga ventaja en términos de costo laboral. De acuerdo con Smith, en libre comercio los
países pueden aprovechar sus ventajas naturales y especializarse en la producción de
aquellos bienes con los que tienen ventaja absoluta lo que llevará a un aumento de la
producción mundial que será intercambiado por los países que comercian. (Smith, 1776)
Ahora bien, Ricardo (1817) parte de lo anteriormente mencionado, pero también plantea su
teoría bajo los supuestos de que el valor de los bienes depende de la cantidad de trabajo,
el cual a su vez es móvil dentro de un país, pero inmóvil de fronteras para afuera, además
considera la productividad constante en cada país y variable internacionalmente por
diferentes técnicas productivas, no tiene en cuenta costos de trasporte, no existen
obstáculos al comercio y finalmente hay competencia perfecta. Plantea el concepto de
ventajas comparativas afirmando que “Un país tiene ventajas comparativas en la
producción de un bien si el costo de oportunidad en la producción de este bien en términos
de otros bienes es inferior en este país de lo que es en otros países.” (Krugman, 2006).
La Teoría Ricardiana de la ventaja comparativa se torna como un elemento fundamental en
la determinación de creación o desviación de comercio propuesto posteriormente por Viner,
15

en su trabajo The Customs Union Issue (1950), en tanto que considera imperativo que la
producción de los países esté orientada a la actividad cuyos costos sean menos onerosos
en comparación con el resto de sus actividades. Permitiendo, lo anterior, considerar bajo el
marco de los acuerdos comerciales si realmente existe la aplicación de las ventajas.
Por su parte, Heckscher (1919) y Ohlin (1933) realizan una contribución a la teoría de
ventajas comparativas de David Ricardo, manifestando la inexistencia de una
especialización completa, en este sentido los países optan por emplearse en actividades
en las que tienen ventaja comparativa, en tanto que deciden producir aquellos bienes en
los cuales su productividad o dotación de factores le represente una ventaja respecto a los
demás países en tanto a los costos de producción, y así mismo importará aquellos bienes
que sean intensivos en los factores carentes dentro de su economía (Bajo, 1991).
Se entiende así, que las dotaciones factoriales determinarán el comercio inter-industrial
(Berumen, 2006), dado que los países harán un intercambio de bienes cuyas características
son diferenciadas en el sentido en que sus propiedades, bien pueden ser intensivas en
capital o en trabajo. Dadas las ventajas comparativas, existirá un intercambio de bienes
intensivos en capital por bienes intensivos en trabajo, ya que los costes relativos serían más
bajos lo que supone una mejora en el bienestar y la eficiencia en términos económicos.
Previo al aporte del análisis de los efectos que generan las uniones aduaneras realizado
por Jacob Viner (1950), este tema ya había inquietado a autores como Agustin Cournot
(1920) el cual aseguró que la eliminación de barreras arancelarias tenía efecto sobre la
eficiencia y la equidad, aunque no profundizó en el tema. Otros autores como Knut Wicksell
(1934), estudió las uniones aduaneras sin aportes significativos, fue hasta 1950, cuando
simultáneamente, Maurice Bye, Hebert Griesch y Jacob Viner publicaron sus trabajos sobre
los efectos de uniones aduaneras. Por su parte, Bye (1950) realizó estudios sobre los
problemas relativos entre creación y desviación de comercio sin definir estos conceptos que
finalmente se atribuyen a Viner. Griesch (1950) planteó los problemas de localización entre
las uniones. La literatura subsiguiente se basa en la teoría de Viner (1950) y analiza las
ganancias y pérdidas en el bienestar resultantes de una unión.
Jacob Viner sentó las bases de la teoría neoclásica de las uniones aduaneras y según este
autor;
“el objetivo fundamental de una unión aduanera, y su consecuencia principal, para
bien o para mal, es el desplazamiento de las fuentes de abastecimiento, y el
desplazamiento puede ser hacia fuentes de costo más bajo o más alto, según las
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circunstancias” (Viner, 1967) hay libre comercio si los costos monetarios son
menores, si estos son mayores entonces la unión aduanera es “un instrumento para
lograr que la protección arancelaria resulte más eficaz” (Viner, 1967).1
El desplazamiento de estas fuentes de abastecimiento de acuerdo con los costos constituye
el análisis estático de los efectos de la integración económica propuesto por Viner en el
cual define los conceptos de creación y desviación de comercio como:
“La creación de comercio se refiere, como su propio nombre indica, a una
intensificación de los flujos de comercio que puede venir motivada bien por la
sustitución de producción propia por importaciones procedentes de un país socio
debido al menor coste que implica la eliminación de las barreras al comercio (efecto
producción). Por su parte, la desviación de comercio se corresponde con la
sustitución de importaciones procedentes de terceros países, ajenos al proceso de
integración, por importaciones procedentes de países socios; estas últimas
artificialmente más baratas que las anteriores a causa del efecto discriminador de la
protección.” (Marzábal, 2009).
Es por lo anterior que se ha dado lugar a propuestas de indicadores que faciliten la medición
de estas condiciones, por ejemplo, se reconoce que existen bastantes limitaciones a la hora
de medir ventajas comparativas, por ejemplo para la medición a partir de los costos de
oportunidad se requiere de factores como costo de oportunidad de la moneda, valor
agregado de los bienes a precios internacionales y de frontera, valor de precios sombre del
costo de los factores de producción y comparar el costo de los recursos con los beneficios
netos como medida de eficiencia.

Metodología
Dado que se entiende al comercio, en general, como la rama de la economía que abarca el
intercambio de bienes y servicios con el fin de satisfacer necesidades, se percibe, entonces,
la naturaleza del comercio internacional a través de fines lucrativos derivados del
abastecimiento a un país de aquello de lo que carece adherido como recurso para el
bienestar e instrumento para el desarrollo económico (Gaytán, 2005). Al mismo tiempo, se
definen la creación de comercio como el intercambio dado a partir de la sustitución del

J, Viner. “Teoría Económica de las uniones aduaneras, una aproximación al libre comercio”, en Integración
económica, cit., p. 92.
1
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proveedor más costoso por el más eficiente, y la desviación de comercio como el
desplazamiento del proveedor más competitivo por el más costoso contemplado bajo una
unión aduanera con el último.
En el presente estudio se abordará el mecanismo de integración que tienen la UE y
Colombia, siendo este último el objeto de análisis para la mayoría de los sectores
productivos cuestión que permitirá no crear sesgos en la información o los resultados a la
luz de la teoría económica de integración de Jacob Viner (1967).
Sin embargo, la teoría de creación y desviación de comercio planteada por Viner (1950) se
considera insuficiente al aplicarla a las condiciones de comercio actuales que contemplan
supuestos como demandas constantes, competencia perfecta, ausencia de inversiones de
terceros, y economías a escala en producción; convirtiendo la teoría en un instrumento
rudimentario al momento de tratar complejidades de la integración económica en la
actualidad (De La Reza, 2005), así mismo lo exponen autores como Shiff y Winter en su
estudio para el Banco Mundial en 2004 o Clausing quien concluye en 2001, que la teoría
no responde si la creación supera a la desviación, en su escrito para el Canadian Journal
of Economics.
Por su parte, Balassa (1963) aporta a la teoría de Viner argumentando que:
“una unión aduanera es más probable que tenga efectos benéficos sobre la eficiencia
mundial bajo los siguientes supuestos (ceteris paribus):
a) Mientras más competitiva sea la estructura de los países participantes.
b) Mientras más pronunciadas sean las diferencias en el costo de las mercancías
verdaderamente producidas antes del establecimiento de la unión.
c) Mientras más extenso sea el ámbito geográfico de la unión.
d) Mientras más pequeñas sean las distancias económicas entre los países
miembros.
e) Mientras más elevado sea el nivel de la tarifa vigente antes de instituirse la unión.
f)

Mientras mayor sea el grado de tráfico comercial entre las economías
participantes, antes de instituirse la unión” (Balassa, 1964)

Además, plantea el siguiente indicador como una de las primeras propuestas a las ventajas
comparativas reveladas:
Ecuación 1

𝑉𝐶𝑅𝐴𝑘 =
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𝑋𝐴𝑘 /𝑋𝐴
𝑘
𝑋𝐴𝑟𝑒𝑓 /𝑋𝑅𝑒𝑓

𝑘
Donde 𝑋𝐴𝑘 es el valor de las exportaciones del país A de la industria o bien k, 𝑋𝐴𝑟𝑒𝑓
es el

valor de las exportaciones de la industria k realizada por el grupo de países de referencia,
este indicador mide la participación normalizada de las exportaciones, donde la
normalización es con respecto a las exportaciones de la misma industria con un grupo de
países de referencia, este método consiste básicamente en comparar el desempeño de las
exportaciones de un sector dado con su desempeño esperado donde las exportaciones
están distribuidas de acuerdo a la proporción de cada país por lo que una desviación
afectará el cálculo del indicador al comparar la participación de un producto exportado por
un país hacia un mercado, teniendo como referencia los países competidores. A este
indicador Vollrath (1998) incorpora mediciones reveladas, con las que pretende eliminar
sesgos de externalidades que omite el indicador de ventajas comparativas reveladas
propuesto por Balassa (1919), determinando que:
Ecuación 2

𝐼𝑉𝐶𝑅𝑐𝑜𝑙 = 𝑉𝐶𝐸𝑐𝑜𝑙 − 𝑉𝐶𝐼𝑐𝑜𝑙⁄
𝑈𝐸

𝑒𝑢

𝑢𝑒

Por otra parte, el economista australiano Kym Anderson (1993) y Hege Norheim (1933),
economista de Oslo, buscaron superar las inconsistencias de su indicador de intensidad
comercial propuesto en 1993, tras haberlo planteado como la proporción de las
exportaciones de dos países en dos momentos de tiempo suponiendo inexistencias de
acuerdos comerciales entre las partes.
Notaron que el contemplar dichos acuerdos cambiaba radicalmente el curso del indicador
y era incompleto si se buscaban analizar impactos de la integración (entre ellos las
evaluaciones sobre las tendencias a crear o desviar comercio) por lo que propusieron en
1997 ajustar el indicador incluyendo la proporción de las importaciones de las partes, en
adición de comparaciones de las proporciones en el comercio mundial a través del índice
de intensidad de comercio, así:
𝐼𝑖𝑗 =

Ecuación 3

𝑋𝑖𝑗
𝜇𝑗

Donde 𝑋𝑖𝑗 es la proporción de las exportaciones del país 𝑖 al país 𝑗 en relación con las
exportaciones totales del país 𝑖
𝑋𝑖𝑗 =

Ecuación 4

𝑥𝑖𝑗
⁄𝑋
𝑖

y 𝜇𝑗 es la proporción de las importaciones del país 𝑗 en relación con las importaciones
totales mundiales
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𝜇𝑗 =

Ecuación 5

𝑀𝑗
⁄𝑀
𝑤

El índice de intensidad de comercio determina la proporción del flujo comercial bilateral de
acuerdo a lo que podría esperarse sobre la base de su importancia en el comercio mundial
tras un proceso de integración entre las partes (CEPAL, 2008). Los resultados del indicador
vendrán como, 0 < 𝐼𝐼𝐶 < ∞ es decir, si es mayor a 1 la participación en el comercio del
país superará su proporción en el comercio mundial por lo que habrá una mayor propensión
a comerciar con ese socio gracias al acuerdo que lo hace socio (Anderson & Norheim,
1993).
Como se evidencia los indicadores de comercio anteriormente mencionados, y en general
las mejoras hechas a los mismos, aportan de forma independiente a la construcción del
conocimiento en temas de integración económica, sin embargo el unir y relacionar los
resultados de los mismos permitirá tener una panorámica más amplia sobre el
comportamiento en los procesos de integración y que relacionados con la teoría económica
de Viner (1950) facilitarán el análisis de los efectos estáticos de estudio, se trata de los
indicadores de similitud de comercio, ventajas comparativas reveladas e intensidad
comercial que serán descritos con mayor detalle más adelante.
En este sentido, con la realización de este trabajo se pretende enriquecer el conocimiento
del tratado de libre comercio que tienen Colombia y la UE basado en un diseño cualitativo
ya que se hará una recopilación conceptual del modelo teórico a contemplar, así como una
compilación de información con los hechos más influyentes en el desarrollo del acuerdo; y
a su vez, la investigación es cuantitativa pues se tendrán en cuenta los datos de flujos de
comercio entre Colombia y la Unión Europea.
Para ello, el primer paso es la recolección de los datos requeridos para el cálculo de los
indicadores seleccionados. Se elige la nomenclatura de la Clasificación Uniforme
de Comercio Internacional (CUCI) modificada en la Revisión número 3, que abarca 3300
partidas de productos, 260 grupos y 66 capítulos de agregación productiva, antes y después
del acuerdo. Se hace uso de productos desagregados con el fin de estimar con precisión el
volumen de los flujos comerciales producto a producto, grupo a grupo, capitulo a capitulo y
sector a sector2.

2

Se omite el grupo de Otros sectores que abarca el sector 9. de Mercancías y operaciones no clasificadas en
el otro rubro de la CUCI, dado que el sector presenta registros altamente volátiles, y en varias ocasiones
inexistentes, que alteran la objetividad del análisis de los indicadores a tratar.
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Tabla 1
CUCI Rev. 3 Criterios de la clasificación CUCI-OMC
Productos agropecuarios (Excluye los capítulos 27 y 28)
0 Productos alimenticios y animales vivos
1 Bebidas y Tabacos
2 Materiales crudos no comestibles, excepto los combustibles
4 Aceites, grasas y ceras de origen animal y vegetal
Combustibles y productos de las industrias extractivas
27

Abonos en bruto, excepto los del capítulo 56, y minerales en
bruto (excepto carbón, petróleo y piedras preciosas)

28 Menas y desechos de metales
3 Combustibles y lubricantes minerales y productos conexos
68 Metales no ferrosos
Manufacturas (excluye el capítulo 68 y el grupo 891)
5 Productos químicos y productos conexos
6

Artículos manufacturados, clasificados principalmente según el
material

7 Maquinaria y equipo de trasporte
8 Artículos manufacturados diversos
Otros sectores
9 Mercancías y operaciones no clasificadas en otro rubro de la CUCI

Se hace uso de fuentes secundarias como el International Trade Statistics Database, United
Nations Comtrade Database, COMTRADE. El filtro de recolección es volumen de
exportaciones e importaciones medidas en dólares entre Colombia y la Unión Europea (EU28), Colombia y el resto del mundo; y Unión Europea (EU-28) y resto del mundo para las
3300 partidas de productos, 260 grupos de productos, 66 capítulos y 9 sectores productivos
comprendidos desde el año 2000 al 2015. Una vez construidas las bases de datos se
procede a formular el cálculo de los indicadores a estudiar y posteriormente con los
resultados obtenidos se aplicará, mediante observaciones, una descripción detallada que
permita relacionar el comportamiento encontrado con los efectos estáticos de comercio
pretendidos.
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Se aborda en un primer momento el índice de similitud de comercio de Finger y Kreinin
(1979) que pretende describir la semejanza de las estructuras comerciales enfatizando en
la competitividad sobresaliente entre las partes analizadas, en un segunda instancia se
plantea el análisis del índice ventajas comparativas reveladas de Scott y Vollrath (1992) con
el que se evalúa el potencial en niveles de comercio de un país en este caso aplicado a un
acuerdo de asociación comercial, y por último el índice de intensidad de comercio de
Anderson y Norheim (1993) con el que se busca determinar la magnitud de participación
comercial que se tiene entre Colombia y la UE frente al comercio mundial, antes y después
del acuerdo.

Índice de Similitud Comercial
El índice de similitud, IS, de Finger y Kreinin (1979) es propuesto en su artículo A Measure
of “Export Similarity” and its possible uses (1979) con el propósito de determinar el grado
de homogeneidad de la estructura comercial de dos países o más frente a un agente tercero
bien sea país o bloque. Este indicador permite identificar el grado de competencia
comercial, para ello emplean la siguiente formula:
Ecuación 6

𝐼𝑆 = ∑𝑛𝑘=1 𝑀𝑖𝑛 [

𝑋𝑖𝑘

,

𝑋𝑗𝑘

𝑋𝑇𝑖 𝑋𝑇𝑗

] ∗ 100

En donde:
𝑋𝑖𝑘 : Exportaciones del producto k del país i
𝑋𝑇𝑖 : Exportaciones Totales del país i
𝑋𝐽𝐾 : Exportaciones del producto k del país j
𝑋𝑇𝐽 : Exportaciones Totales del país j
Si el índice arroja un dato cercano a cero significa que la estructura comercial de los grupos
analizados es heterogénea, si al contrario el dato es cercano a uno significa que la
estructura comercial del producto analizado de las partes es homogénea. (Jose Duran,
2008).
Como ya se ha mencionado la consolidación de un acuerdo comercial supone una serie de
ventajas arancelarias entre las partes, no obstante, una estructura comercial homogénea
de los países miembros supone una desviación de comercio en el sentido en que se
imposibilita el comercio inter-industrial, dado que no se cumpliría el principio de ventajas
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comparativas. Es de considerar que este estudio parte del análisis de un país no
desarrollado frente a un bloque cuyas partes están altamente industrializadas.

Índice de Ventajas Comparativas Reveladas
Vollrath (1991) analizó las tendencias de la competitividad internacional a través de otras
mediciones de ventajas comparativas reveladas e incorpora efectos de oferta relativa y de
demanda relativa donde según la estructura de demanda doméstica e internacional de un
país el índice de ventajas comparativas (IVCR) describe primero la competencia de los
productores por los recursos domésticos con relación a otros bienes producidos y
comercializados en el país, también muestra la competitividad de las industrias del país
para competir en el mercado internacional, lo que lo hace muy útil para analizar el
comportamiento después del acuerdo entre Colombia y la UE para lo cual se plantea el
cálculo de la siguiente forma:


Primero se calculan las ventajas comparativas de exportación (VCE) para cada país:

Ecuación 7

Ecuación 8


𝑉𝐶𝐸𝐶𝑜𝑙 =

𝑋𝑖𝐶𝑜𝑙
𝑋𝑖𝑤
𝑋𝑡𝐶𝑜𝑙
𝑋𝑡𝑤

𝑉𝐶𝐸𝑈𝐸 =

𝑋𝑖𝑈𝐸
𝑋𝑖𝑤
𝑋𝑡𝑈𝐸
𝑋𝑡𝑤

Se calculan las VCE conjunto para Colombia y la UE:

Ecuación 9

Al introducir Ecuación 7
Ecuación 9

𝑉𝐶𝐸𝐶𝑂𝐿/𝑈𝐸 =

𝑉𝐶𝐸𝐶𝑜𝑙
𝑉𝐶𝐸𝑈𝐸

𝑉𝐶𝐸𝐶𝑂𝐿/𝑈𝐸 =

𝑉𝐶𝐸𝐶𝑜𝑙 =

𝑋𝑖𝐶𝑜𝑙
𝑋𝑖𝑤
𝑋𝑡𝐶𝑜𝑙
𝑋𝑡𝑤

se encuentra:
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𝑉𝐶𝐸𝐶𝑜𝑙
𝑉𝐶𝐸𝑈𝐸

y Ecuación 8 𝑉𝐶𝐸𝑈𝐸 =

𝑋𝑖𝑈𝐸
𝑋𝑖𝑤
𝑋𝑡𝑈𝐸
𝑋𝑡𝑤

en

Ecuación 10

𝑉𝐶𝐸𝐶𝑂𝐿/𝑈𝐸 =

𝑋𝑖𝐶𝑜𝑙
𝑋𝑖𝑈𝐸
𝑋𝑡𝐶𝑜𝑙
𝑋𝑡𝑈𝐸

Se realiza el mismo procedimiento para las ventajas comparativas de importación
(VCI):

Ecuación 11



𝑉𝐶𝑀𝑈𝐸 =

𝑀𝑖𝐶𝑜𝑙
𝑀𝑖𝑈𝐸
𝑀𝑡𝐶𝑜𝑙
𝑀𝑡𝑈𝐸

Se calcula la diferencia entre VCE y VCI para hallar el índice de ventajas
comparativas reveladas (IVCR)
Ecuación 12

𝐼𝑉𝐶𝑅𝑐𝑜𝑙/𝑈𝐸 = 𝑉𝐶𝐸𝑐𝑜𝑙/𝑒𝑢 − 𝑉𝐶𝐼𝑐𝑜𝑙
𝑢𝑒

Donde:
 XiCol: Exportaciones de Colombia del producto i
 XiUE: Exportaciones de la Unión Europea del producto i
 XtCol: Exportaciones totales de Colombia
 XtUE: Exportaciones totales de Europea
 MiCol: Importaciones de Colombia del producto i
 MiUE: Importaciones de la Unión Europea del producto i
 MiCol: Importaciones totales de Colombia
 MtUE: Importaciones totales de Europea
 i: Producto por partida clasificación SITC03
 t: Total productos clasificación SITC03
 COL: Colombia, país sujeto de análisis
 UE: Unión Europea, conjunto de países referencia

A diferencia de otras metodologías de cálculo, la acá presentada establece ventajas
comparativas de un producto de un país con respecto a otro.

24

Índice de Intensidad de Comercio
Con el índice de intensidad de comercio, IIC, se analizará el intercambio comercial entre
Colombia y la UE, haciendo énfasis en las participaciones de exportaciones e importaciones
reales con el resto del mundo. Se trata de un cálculo definido como la relación entre las
exportaciones de un país j hacia un país i y las exportaciones totales del mismo, y las
importaciones del país j hacia el país i con las importaciones totales del mismo, así como
lo plantea el oficial de asuntos económicos de la División de Comercio Internacional e
Integración de la CEPAL, José Durán en colaboración con Mariano Álvarez, en su
documento de proyecto Indicadores de comercio exterior y política comercial: mediciones
de posición y dinamismo comercial del 2008:

Ecuación 13

Ecuación 14

Ecuación 15

𝐼𝑛𝑡𝑒𝑛𝑠𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑒𝑥𝑝𝑜𝑟𝑡𝑎𝑐𝑖𝑜𝑛𝑒𝑠 =

𝐼𝑛𝑡𝑒𝑛𝑠𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑖𝑚𝑝𝑜𝑟𝑡𝑎𝑐𝑖𝑜𝑛𝑒𝑠 =

𝐼𝐼𝐶 = (

𝑛
(∑𝑖=1(𝑥𝑖𝑗

∑𝑛 𝑥
( 𝑖=1 𝑖𝑗⁄ 𝑛
)
∑𝑖=1 𝑋𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙𝑒𝑠𝑖
∑𝑛 𝑋𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙𝑒𝑠𝑖
⁄
( 𝑖=1
𝑋𝑊)

∑𝑛 𝑚
( 𝑖=1 𝑖𝑗⁄ 𝑛
)
∑𝑖=1 𝑀𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙𝑒𝑠𝑖
∑𝑛 𝑀𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙𝑒𝑠𝑖
⁄
( 𝑖=1
𝑀𝑊)

+ 𝑚𝑖𝑗 )| ∑𝑛𝑖=1(𝑋𝑇𝑖 + 𝑀𝑇𝑖 ))

(∑𝑛
𝑖=1(𝑋𝑇𝑖 +𝑀𝑇𝑖 )⁄(𝑋𝑊+𝑀𝑊))

donde,
𝑥𝑖𝑗 son las exportaciones del país i al país j,
𝑚𝑖𝑗 son las importaciones del país i al país j,
𝑋𝑇𝑖 son las exportaciones totales del país i,
𝑀𝑇𝑖 son las importaciones totales del país i y
𝑊 hace referencia al mundo
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) , 0 < 𝐼𝐼𝐶 < ∞

Cuando el 𝐼𝐼𝐶 supera la unidad se entiende una mayor intensidad existente dentro del
comercio bilateral que la evidenciada con el mundo3.

El cálculo de los indicadores comerciales mencionados anteriormente permitirá evaluar los
flujos comerciales entre Colombia y la UE.
Específicamente con el índice de similitud comercial se pretende comprobar los supuestos
de Balassa (1964), en tanto que si las estructuras exportadoras o importadoras de los
países firmantes carecen de similitud podría resultar beneficioso en el sentido en que el
flujo comercial puede aumentar y considera la aplicación de ventajas comparativas como el
mejor escenario en el marco del comercio internacional.
Lo anterior se complementa con el análisis del índice de ventajas comparativas reveladas,
determinando en cuáles de los sectores con similitud comercial evaluados se tienen
ventajas que acentúen la eficiencia en la producción, para finalmente determinar si la
intensidad comercial que arroja el último índice muestra eficiencia de intercambio y, por
ende, incrementos en el bienestar determinados a través de creación de comercio.
Esto supone la creación de comercio en el sentido en que al existir especialización de las
partes hay una mejora en la eficiencia que también se verá manifestada con las reducciones
arancelarias que supongan los acuerdos comerciales.

3

Cabe resaltar que no se trata de un índice con el que se pueda medir el tamaño de los flujos comerciales por
ser un índice de proporcionalidad, pero aun así se hace muy valioso su análisis cuando se plantea en
comparaciones a través del tiempo, para este caso particularmente antes y después del acuerdo.
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DESCRIPCIÓN DE LAS RELACIONES COMERCIALES ENTRE COLOMBIA Y LA
UNIÓN EUROPEA: Previo y durante el acuerdo

En la década de los 90 la UE atraviesa por una etapa de apertura económica, se hace más
fuerte la instauración de las cuatro libertades de circulación: mercancías, servicios,
personas y capitales, estimulando el deseo para que cada vez más países se unieran a
este bloque. Por ejemplo, para 1995 la UE contaba solo con 13 países miembros y en el
transcurso de este mismo año se unen Austria, Finlandia y Suecia que tuvieron la reacción
esperada, vinculándose, al notar la ampliación en los tratados comerciales de la UE que
promovían el crecimiento de la misma y la facilidad de relacionarse con el mundo a través
de dichos acuerdos. Para la primera década del siglo XXI se forjan nuevas alianzas con
países europeos que deciden unirse para fortalecer las relaciones amigables con el mundo
y evitar la repetición de sucesos tales como la caída del muro de Berlín, el ataque terrorista
del 9/11 a los EEUU, entre otros. Adicionalmente tras la crisis mundial de 2008, se
fortalecen las relaciones entre países y se promueve el apoyo mundial, la UE estrecha sus
vínculos con el mundo para emerger de la palpable crisis, logrando su veintiochoavo
miembro en 2013.

Ilustración 1 Crecimiento del PIB (% anual) COL-UE (1990-2015)
8

6
4
2
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European Union

Fuente: Banco de datos del Banco Mundial. Realización propia de los estudiantes.
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En términos de la tasa de crecimiento del PIB, la UE alcanzó su máximo de 1999 al año
2000 con una tasa de 3.88% por la puesta en marcha de la unión económica y monetaria
que establecía la moneda única con una serie de implicaciones institucionales que le
permitieron instaurar un Banco Central con una única moneda (Subdireccion General de
Analisis y Estrategia de la Informacion Comercial Española, 2004), adicionalmente tuvo su
mayor contracción en el año 2009 con una tasa de crecimiento del -4.41% debido a la crisis
financiera que tuvo origen Estados Unidos, generando una serie de efectos adversos sobre
la economía repercutiendo en la vida de los europeos. Posteriormente para el año 2014
presentó una leve recuperación con una tasa del 1.67% como evidencia la Ilustración 1
Crecimiento del PIB (% anual) COL-UE (1990-2015)
Para el caso colombiano a inicios de la década de los 90, la coyuntura política configuró la
conformación de la asamblea nacional constituyente que trajo como resultado la
constitución política de 1991, donde se formula una política comercial de apertura enfocada
al desarrollo y potenciación de los factores productivos dirigidos al fortalecimiento
económico y competitivo frente al resto del mundo. Dado el panorama del conflicto interno,
Colombia busca respaldo internacional en temas de política, cooperación económica,
alianzas contra las drogas ilícitas entre otros, a través de programas como Plan Colombia
en 1999, Plan Patriota en el 2003 y los acuerdos de paz en 2016.
Paralelo a esto se evidenciaba una desaceleración en el crecimiento económico evaluado
desde el PIB, para 1995 se presenciaba una caída en el PIB cercana a 3 puntos
porcentuales, iniciando el Gobierno de Ernesto Samper pasando de una tasa de crecimiento
de 5.03% a 2.80%, (Colmenares, 2003). Un proceso de apertura y desregulación en el país
desde principio de la década de los noventa, configuró un crecimiento importante del sector
financiero quien sufrió un embate en 1999 debido a un efecto contagio proveniente de
algunas economías asiáticas4, condicionando el crecimiento de la economía colombiana
cuyos efectos en el sector tanto real como financiero tuvieron como desenlace una de las
crisis más profundas del país como se evidencia en la Ilustración 1 Crecimiento del PIB
(% anual) COL-UE (1990-2015), teniendo una tasa de crecimiento del producto del -4.2%
y cifras de desempleo cercanas al 22% (Torres, 2011).

4

La crisis financiera asiática tuvo origen en Tailandia en el año de 1997, dicha crisis tuvo repercusiones en
países como Corea, Filipinas, Indonesia, Malasia y Singapur. Extendiéndose hacia países no desarrollados en
América Latina. Tal es el caso de Brasil y Argentina (Lopez, 2003).
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Abordando a Colombia y la relación que ha tenido con la UE en los últimos años, y durante
las múltiples etapas del acuerdo de cooperación entre ellos (que será descrito con mayor
profundidad más adelante), se acentúa que para septiembre de 2007 inician las
conversaciones dirigidas a la firma de un acuerdo comercial encaminado al desarrollo
contributivo entre ambos, para este caso, Colombia como parte de la CAN. Un segundo
encuentro que da continuidad al proceso se realiza en diciembre del mismo año, así mismo
se realiza un tercer encuentro en el que los países miembros de la CAN discrepan sobre
los acuerdos y las condiciones del bloque económico en sí mismo, incluso se da lugar a
controversias políticas que conllevan a un cuarto encuentro en mayo de 2008 en el que a
través del acuerdo de marco flexible se da la opción a cada miembro del bloque CAN de
decidir sobre la participación en el acuerdo con la UE. Así pues, para finales de 2009
quedan firmes en el tratado Colombia, Perú y Ecuador, sin embargo, este último decide salir
cuando se estipula que la negociación se hará por acuerdo comercial bilateral. Para mayo
de 2010 se lleva a cabo en España el encuentro final en donde Perú y Colombia firman de
manera independiente un acuerdo comercial con la UE. Finalmente, el acuerdo comercial
entre Colombia y la Unión Europea entra en marcha el 1 de agosto de 2013.
Dado esto, el acuerdo firmado entre Colombia y la UE se caracteriza por ser una propuesta
de mejora al SGP Plus5, en el que se pretende focalizar el trato al comercio de bienes y
servicios e inversión bilateral. Se aborda al interior del acuerdo el acceso a los mercados,
sobre todo en el sector agrícola, enfatizando en la liberalización de los mismos soportados
en ajustes arancelarios y subvenciones. Se resalta dentro del acuerdo, y soportado en el
principio de mejora en la calidad de la producción, la revisión a las condiciones de
elaboración de los productos a través de las Normas de origen y las medidas sanitarias y
fitosanitarias como condiciones a las importaciones de los bienes.
Hasta el 31 de diciembre de 2013 Colombia contaba con el ya mencionado SGP Plus,
sistema de comercio prevaleciente entre las dos zonas el cual era unilateral y temporal, el
acuerdo firmado es un acuerdo bilateral y de término indefinido, lo cual dará mayor
seguridad a los empresarios para realizar sus negocios y la oportunidad de intercambiar
bienes que no incluía el SGP.

5

SGP Plus: Sistema Generalizado de Preferencias. Sistema dirigido por la UE en el que se buscan beneficios
para algunos productos y para algunos países. En él se pretende, de manera general, incentivar el desarrollo
sostenible, proteger los derechos humanos y el medio ambiente, erradicar las drogas y promover el buen
gobierno (Ministerio de Comercio, Industria y Turismo, 2003)
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En cuanto a la internacionalización de la producción y los efectos que se presentarían en
las balanzas comerciales de ambas partes se aclaran temas como: i) la búsqueda de la
eliminación de obstáculos técnicos al comercio, la defensa comercial como reglas a los
productores orientadas a la protección y el dumping; ii) el fortalecimiento en temas
aduaneros y de facilitación del comercio basado en intercambios de información que
promuevan la trasparencia en las relaciones y eviten el fraude; y iii) la defensa por la libre
competencia y las sanciones para quienes no la respeten, allí se incluyen aspectos desde
normas para establecimientos, servicios e incluso contratación pública hasta recurso
humano y el respeto por su propiedad intelectual. (Oviedo & Serna, 2011).
Ahora bien, ahondando en las condiciones de los sectores más influyentes, es de señalar
el crecimiento que han experimentado algunos de estos, tales como minería que
corresponde a más del 61% de las exportaciones de Colombia a la UE para el 2015,
servicios financieros y servicios públicos, además la tasa de crecimiento de la agricultura
que está por debajo de la media respecto a los países de América Latina y el Caribe
(Junguito, 2014). En ejemplo, en el sector minero energético Colombia se vio beneficiada
por la bonanza de los precios del mismo que permitió un crecimiento superior al de los
países de la Unión Europea debido a los mencionados altos precios de algunos
commodities, en especial como los del petróleo y el carbón (ANDI, 2015).
Ilustración 2 Evolución de la balanza comercial COL-UE por sectores 2000-20156
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Productos alimenticios
y animales vivos
Combustibles
minerales
Productos químicos
Maquinaria y equipo
de transporte
Materiales crudos
Aceites, grasas y ceras
animales y vegetales
Productos
manufacturados
Bebidas y tabaco

Los sectores aceites y grasas animales y vegetales, productos alimenticios y animales vivos, combustibles
minerales y maquinaria y equipo de transporte son medidos sobre el eje vertical izquierdo. Y los sectores
productos manufacturados, materiales crudos, otros productos manufacturados, bebidas y tabaco y productos
químicos son medidos con el eje vertical derecho.
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Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.

En la
Ilustración 2 Evolución de la balanza comercial COL-UE por sectores 2000-2015se
muestran la evolución en el comportamiento de la balanza comercial entre Colombia y la
Unión Europea para cada sector productivo a lo largo del periodo de estudio. En esta se
puede colegir que los sectores minero energético, de materiales crudos y productos
alimenticios tienen una tendencia positiva en su balanza comercial. Sin embargo, al entrar
en el detalle del acuerdo comercial es posible determinar también que, para el sector de
productos alimenticios, por ejemplo, el comportamiento de la balanza comercial registrado
posterior a la firma del acuerdo (2010) ha disminuido al punto de convertirse en deficitaria
llegando a los -$51.486.859 millones de dólares en exportaciones netas. Ahora bien, para
el caso del sector de combustibles minerales se evidencian tendencias más bien constantes
posteriores a su máximo alcanzado en 2008 con $3.023.243.503.
De otro lado los sectores de bebidas y tabaco, maquinaria y equipo de transporte y otros
productos manufacturados tienen tendencia deficitaria en su balanza comercial. Aun así,
no se determinará solo a través de la balanza comercial y su evolución, la eficiencia del
comercio internacional dado que si bien es cierto el tener una balanza comercial
superavitaria trae efectos positivos en la economía, no se puede, a través de ésta,
determinar factores de eficiencia o competitividad propiamente.
Tabla 2 Variación porcentual de la balanza comercial COL-UE después de la firma
del acuerdo en 2010
SECTOR / PERIODO
Productos alimenticios
y animales vivos
Combustibles
minerales
Materiales crudos
Aceites, grasas y ceras
animales y vegetales
Productos
manufacturados
Bebidas y tabaco
Otros manufacturados
Productos químicos

2010-2011

2011-2012

2012-2013

2013-2014

2014-2015

1,07%

0,24%

-0,03%

0,05%

-0,44%

0,20%

-0,15%

-0,02%

0,06%

-0,02%

0,14%

-0,23%

0,22%

0,17%

-0,11%

0,51%

-0,54%

0,47%

0,34%

0,34%

0,55%

0,08%

-0,55%

2,02%

-0,24%

0,94%
0,31%
0,28%

-0,04%
0,12%
0,16%

1,22%
0,11%
0,04%

0,01%
0,12%
0,05%

-0,27%
-0,16%
-0,05%
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Maquinaria y equipo
de transporte

0,43%

-0,02%

0,11%

0,13%

-0,27%

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas
COMTRADE, Realización propia de los estudiantes.

De la Tabla 2 Variación porcentual de la balanza comercial COL-UE después de la
firma del acuerdo en 2010se puede extraer, por ejemplo, que la variación de la balanza
comercial una vez firmado el acuerdo de asociación entre Colombia y la UE para el sector
de productos manufacturados es negativa por lo que la balanza comercial a 2014 es
negativa, lo anterior puede deberse a factores de ventajas en los que Colombia no tiene el
liderazgo situación que la incita a importar más de lo que exporta en este sector.
Por otra parte, en cuanto al trato que se ha dado para sector agrícola en ambas partes con
el pasar de los años, la UE por su parte; instauró dentro de sus principios la Política Agrícola
Común (PAC) que pretendía articular las relaciones entre los estados miembros y sus
agricultores, impulsando una producción agrícola fortalecida y acorde con la demanda
existente; esta promoción se ha venido dando a través de subvenciones en recursos como
tecnología, investigaciones hacia innovación en los cultivos, capacitaciones orientadas a la
mejora en la calidad y técnica de la producción agrícola, entre otras, que además de
perseguir la oferta requerida pretende dar lugar también a producciones sostenibles y
sustentables encaminadas a la seguridad alimentaria y aunque a pesar de que en sus
inicios (1962) el PAC era característicamente proteccionista con los agricultores de la CEE,
cuando se logró estabilidad y bonanza en el sector (1973) se decidió abrir las fronteras de
mercado incluso a países en desarrollo y hasta emergentes.
En esta medida vale la pena mencionar que la UE es la región que más subsidia el agro en
el mundo, haciendo que sus productos sean artificialmente más económicos afectando el
comercio entre las partes haciendo más difícil para economías subdesarrolladas competir
contra sus precios generando desempleo y reducciones en el bienestar (Heilbuth, 2012) por
esta razón el acuerdo contiene normas que regulan la liberalización del mercado de bienes
y tratamiento de los subsidios con restricciones a la importación y la exportación.
Colombia por su parte, evidenció un comportamiento estable y sólido frente a la situación
internacional con tasas de crecimiento de alrededor del 4%, a pesar de sus limitaciones
competitivas demostró contar con un aparato productivo capaz de crecer a tasas del 7% y
capaz de amortiguar los choques externos que necesariamente acompañan una economía
abierta. En los últimos años ha realizado esfuerzos en agenda de relaciones comerciales
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con otros países en pro de su competitividad en el ámbito internacional promoviendo el
desarrollo

local.

La economía

colombiana

debe

avanzar

en

su

proceso

de

internacionalización para poder alcanzar un ritmo más acelerado de crecimiento del ingreso,
de reducción del desempleo y de erradicación de la pobreza. La economía colombiana no
tiene el tamaño suficiente como para poder alcanzar esos objetivos a partir del mercado
interno, razón por la cual el desarrollo de economías de escala y el logro de mayor eficiencia
productiva exige una mayor inserción económica internacional, en función de lo anterior se
materializan los acuerdos con la UE que permiten avanzar en el resultado proyectado
(ANDI, 2013).
Aun cuando la UE no está en la mejor posición económica durante la firma del acuerdo,
constituye el mercado con mayor demanda de bienes y servicios del mundo. Este acuerdo
representa

para

Colombia

bastantes

oportunidades

que

se

deben

capitalizar,

oportunidades de crecer, consolidarse, explorar y conquistar nuevos nichos, así como se
plantea en el análisis del Acuerdo comercial de la UE hecho por Proexport en agosto de
2013 al mencionar los productos en los que se han alcanzado beneficios, a saber, son:
azúcar, productos con azúcar, etanol y biodiesel, flores, café, aceite de palma, frutas y
hortalizas, tabaco y lácteos.
El perfil económico de la Unión Europea a groso modo es el siguiente, es la mayor potencia
comercial del mundo y el euro, que es su moneda, es la segunda más importante en
mercados internacionales después del dólar, el producto interno bruto corriente es superior
al de Estados Unidos y su PIB per cápita es aproximadamente cuatro veces el de Colombia,
esto nos da un panorama de la capacidad de compra de sus habitantes (Proexport, 2013).
El acuerdo da acceso inmediato y sin arancel a la mayoría de productos agroindustriales
colombianos, y aunque el sector minero energético es uno de los de mayor importancia
según lo que se ha expuesto a lo largo del capítulo cabe resaltar que las exportaciones
colombianas de productos no minero energéticos a la UE han crecido en cerca del 16%
gracias al acuerdo, según el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo a primer
cuatrimestre de 2017. Igualmente se reconocen 606 nuevas empresas colombianas
exportadoras a la UE, intensificando su producción en bienes como aceite de palma, café,
banano, dátiles, flores, tabaco en rama o sin elaborar y textiles (Revista Dinero, 2017).

33

Ilustración 3 Promedio participación por sector Colombia- UE (2000-2015)

Otros artículos manufacturados
Maquinaria y equipo de transporte
Productos manufacturados clasificados…
Productos químicos y productos relacionados,…
Aceites, grasas y ceras animales y vegetales
Combustibles minerales, lubricantes y…

Materiales crudos, no comestibles, excepto…
Bebidas y tabaco
Productos alimenticios y animales vivos
0%

20%
expo

40%

60%

80%

100%

impo

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas
COMTRADE, Realización propia de los estudiantes.

A 2015, la participación total de comercio entre Colombia y la UE es presuntamente
favorable para Colombia cuando se habla por ejemplo de productos alimenticios y animales
vivos o combustibles minerales pues sus exportaciones superan el 80% de la participación
en comparación con las importaciones del mismo sector. Lo contrario sucede por ejemplo
en sectores como maquinaria y equipo, productos químicos o productos manufacturados
en donde la participación de las importaciones en comparación con las exportaciones
superan el 90% de la participación, tal y como lo muestra la
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Ilustración 3.
El hecho de una balanza comercial deficitaria supone efectos negativos a nivel general en
la economía, incluso podría hacerse la presunción de disminución en tasas de empleo por
bajar en la producción o incluso por el mismo desplazamiento de factor trabajo por los
incrementos tecnológicos causados por la importación de maquinaria y equipo, por ejemplo.
Pero aun así vale la pena profundizar un poco más en el análisis del comercio y su
naturaleza (como se pretende en el siguiente capítulo) todo con el fin de determinar si aun
cuando exista déficit en balanza comercial es posible que esto se dé de manera favorable
bajo perspectiva de ventajas comparativas, creación de comercio, eficiencia y bienestar.

Ilustración 4 Evolución del comercio entre Colombia y la UE en millones de dólares
(2000-2015)
12.000.000.000
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Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas
COMTRADE, Realización propia de los estudiantes.

Sin embargo y a pesar de que a simple vista el panorama parece favorable como se nota
en la
Ilustración 4, se abordará en este estudio a profundidad el comportamiento comercial
bilateral en varios momentos del tiempo y desagregando los sectores productivos con el fin
de traducir si los niveles de exportación e importación registrados podrían revelar creación
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o desviación de comercio o si bien existe otro condicionamiento que logre describir los
efectos estáticos de esta unión.
Teniendo en cuenta que creación de comercio se da al suponer una sustitución de
producción interna por importaciones al país socio que tiene menores costos, y por
incrementos en el consumo nacional por precios más bajos, respectivamente; y desviación
como sustitución de importaciones de países ajenos a la integración por importación a
países socios de costos más bajos gracias al proteccionismo de la integración (Balassa,
The Theory of Economic Integration: An Introduction, 1961) la pertinencia de este estudio
se agudiza.

ANALISIS DE INDICADORES COMERCIALES EN LA CREACION Y DESVIACION DE
COMERCIO
En el acuerdo de asociación resulta interesante aprovechar las oportunidades que se
presentan, para evaluar la posible creación o desviación de comercio que se pudo haber
presentado. Para esto se calcularon los indicadores de similitud, ventajas comparativas
reveladas e intensidad de comercio donde se pudo evidenciar lo siguiente:
Haciendo un análisis comparativo a través del tiempo, se abordarán tres intervalos
comprendidos como: i) antes del acuerdo (2000-2009), ii) durante el acuerdo (2010-2012)
y iii) después del acuerdo (2013-2015) los cálculos se harán mediante una ponderación de
los registros anuales con el fin de evaluar el efecto estático predominante bajo el dinamismo
del periodo estudiado.
El sector con mayor similitud antes del acuerdo es productos manufacturados, el primer
indicador arroja un porcentaje del 8.84%, que a pesar de ser poco significativo es el más
representativo en el cálculo sector a sector. Al mismo tiempo se evidencia, con el cálculo
del segundo indicador (IVCR) una desventaja comparativa revelada del 0.57% en sentido
Colombia – Unión Europea o bien una VCR en el mismo porcentaje visto desde la UE. Al
calcular el índice de intensidad podría determinarse que antes del acuerdo, Colombia tenía
una relación comercial eficiente con la UE al no intensificar su comercio en un producto en
el que tiene desventaja en términos de costos.
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Índice de Similitud de Comercio
El cálculo agregado del índice de similitud muestra datos muy cercanos a 0%, lo que
manifiesta que no existe un grado de homogeneidad de la estructura exportadora entre
Colombia y la Unión Europea, lo que supondría en un principio la existencia de comercio
inter-industrial.
La sección con mayor similitud es productos manufacturados clasificados principalmente
por material, correspondiente a la sección (6), destacándose grupos como hilados textiles
y tejidos, posiblemente estimulados por un aumento de la inversión extranjera directa
destinada a ese sector durante el 2006-2007.
Tabla 3 Índice de Similitud por Secciones

2000
Productos Alimenticios y Animales Vivos
5.3%
Bebidas y Tabaco
0.4%
Materiales Crudos No Comestibles, excepto Combustibles 1.5%
Combustibles Minerales, Lubricantes y Materiales Afines
0.1%
Aceites, Grasas y Ceras Animales y Vegetales
0.2%
Productos Químicos y Productos relacionados, N.E.S.
1.1%
Productos Manufacturados C.P.M
12.0%
Maquinaria y Equipo de Transporte
1.3%
Otros Artículos Manufacturados
2.1%

2001
5.2%
0.4%
1.2%
0.4%
0.3%
0.9%
12.1%
1.0%
2.1%

2002
4.2%
0.4%
1.5%
0.2%
0.4%
1.3%
12.1%
1.8%
2.0%

2003
3.3%
0.2%
1.4%
0.3%
0.2%
1.8%
13.3%
1.8%
1.8%

2004
2.6%
0.3%
1.5%
0.3%
0.4%
1.4%
12.4%
6.1%
1.7%

2005
3.4%
0.2%
1.1%
0.2%
0.3%
1.1%
11.1%
1.3%
1.7%

2006
2.9%
0.2%
1.4%
0.2%
0.4%
1.2%
14.7%
0.7%
1.9%

2007
2.3%
0.2%
1.1%
1.1%
0.3%
1.5%
14.4%
0.6%
1.5%

2008
2,1%
0,3%
1,0%
0,1%
0,4%
1,3%
8,8%
0,6%
1,2%

2009
1,3%
0,2%
1,1%
0,1%
0,3%
1,8%
6,5%
0,8%
1,3%

2010
1,5%
0,3%
1,3%
0,4%
0,4%
1,5%
8,8%
1,0%
1,4%

2011
1,4%
0,2%
1,1%
1,9%
0,3%
0,9%
5,1%
0,6%
0,8%

2012
1,9%
0,2%
1,2%
0,2%
0,4%
0,6%
5,1%
0,5%
0,8%

2013
2,2%
0,5%
1,0%
1,2%
0,4%
0,7%
2,1%
0,8%
0,7%

2014
2,7%
0,2%
1,1%
0,5%
0,4%
0,6%
2,2%
0,8%
0,7%

2015
3,7%
0,4%
1,1%
1,7%
0,5%
0,9%
3,5%
1,9%
1,1%

Productos Alimenticios y Animales Vivos
Bebidas y Tabaco
Materiales Crudos No Comestibles, excepto Combustibles
Combustibles Minerales, Lubricantes y Materiales Afines
Aceites, Grasas y Ceras Animales y Vegetales
Productos Químicos y Productos relacionados, N.E.S.
Productos Manufacturados C.P.M
Maquinaria y Equipo de Transporte
Otros Artículos Manufacturados

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.

No obstante, la crisis financiera junto con una apertura comercial de manufacturas chinas
redujo la participación de las exportaciones de Colombia durante los siguientes siete años
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(Paez, 2014). Así mismo el SGP Plus del año 2006 reestructura los derechos arancelarios
para el sector textil al considerarlo como un sector sensible debido a sus características
competitivas (Ministerio de Comercio, Industria y Turismo, 2006).
El sector de bebidas y tabaco resulta ser el que menor similitud refleja a lo largo del periodo
analizado. Otros grupos como minerales no metálicos, hierro y acero tienen también un alto
grado de similitud, sin embargo, no son datos significativos (muy cercanos a 0%), lo que
aun supondría una ventaja para la firma del acuerdo.
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Ilustración 5 Índice de Similitud Colombia-Unión Europea con el Mundo

Otros Artículos Manufacturados
Maquinaria y Equipo de Transporte
Productos Manufacturados Clasificados…
Productos Químicos y Productos…
Aceites, Grasas y Ceras Animales y Vegetales
Combustibles Minerales, Lubricantes y…
Materiales Crudos No Comestibles, excepto…
Bebidas y Tabaco
Productos Alimenticios y Animales Vivos
0%

2%

4%

6%

8%

10%

12%

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.

Así mismo realizando el cálculo del índice de similitud agregado (2000-2015), de Colombia
y la UE con el Mundo, los datos no son significativos (cercanos a cero), reafirmando la poca
similitud de la estructura exportadora de las dos partes indicando una competencia
comercial bastante reducida. Esto implica que ninguno de los sectores exportadores se verá
afectado por la aplicación del acuerdo, lo que podría considerarse como la justificación
misma de su ejecución en tanto que no habría un desplazamiento de la producción interna
de ninguna de las partes.
Tabla 4 Índice de Similitud Agregado
Productos Alimenticios y Animales Vivos

2.86%

Bebidas y Tabaco

0.29%

Materiales Crudos No Comestibles, excepto Combustibles

1.22%

Combustibles Minerales, Lubricantes y Materiales Afines

0.56%

Aceites, Grasas y Ceras Animales y Vegetales

0.35%

Productos Químicos y Productos relacionados, N.E.S.

1.18%

Productos Manufacturados Clasificados Principalmente por
Material

9.02%

Maquinaria y Equipo de Transporte

1.36%

Otros Artículos Manufacturados

1.43%

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.
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Analizando la participación por secciones de las exportaciones de Colombia frente a la
Unión Europea desde el año 2000 hasta el 2015, podemos identificar una diferenciación
bastante pronunciada, la sección con mayor participación dentro de las exportaciones de
Colombia hacia el bloque son combustibles minerales, lubricantes y materiales afines,
seguido por productos alimenticios y animales vivos. En el caso de las exportaciones de la
Unión Europea que tienen como destino a Colombia, la sección con mayor participación es
maquinaria y equipo de transporte junto con productos químicos.
Así mismo la participación por actividades con el resto del mundo mantiene proporciones
muy similares tanto de Colombia como de la Unión Europea, esto sugiere una posición
favorable en tanto que se confirma que la estructura exportadora de los países es
heterogénea, tanto entre ellos mismos como con el resto del mundo.
Ilustración 6 Índice de Similitud por Secciones

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.

Las actividades agropecuarias colombianas tienen una importante participación dentro de
sus exportaciones, tanto para la Unión Europea representan el (28%), como para el mundo
el (12%). Mientras que las exportaciones de la Unión Europea hacia Colombia el sector
representa el (2%) y con el mundo (4%), esto indica una posición favorable en tanto que se
contrasta que la estructura exportadora de los países es heterogénea. Si bien es importante
considerar que el comercio entre países desarrollados y no desarrollados posibilita el flujo
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de bienes primarios (intensivos en trabajo) por bienes de capital (intensivos en capital)
(Finger, 1979), condiciones para la creación de comercio.
Es importante considerar que la estructura productiva colombiana tiene una fuerte
orientación a la producción de bienes primarios, caso contrario la Unión Europea cuenta
con una estructura productiva altamente diversificada y especializada, Haussman e Hidalgo
proponen que a mayor complejidad de las relaciones productivas fruto de un extenso
proceso de diversificación, existirá mayores beneficios en términos de renta y desarrollo de
la economía. (Hidalgo, 2009)

Índice de Ventajas Comparativas Reveladas
Partiendo del cálculo podemos encontrar las ventajas comparativas de exportaciones entre
Colombia y la UE para el rango de años entre el 2000 y 2014, de este cálculo se pueden
evidenciar los productos con mayor VCE y mayor VCI en promedio para el periodo de
estudio en la Tabla 5 Tabla Partidas con mayor VCE y VCI Colombia UEproductos en los
que se deben aprovechar las oportunidades de exportación que brinda el mercado europeo
Tabla 5 Tabla Partidas con mayor VCE y VCI Colombia UE

2009
2010
2011
VCE
VCI VCE VCI VCE VCI
PRODUCTOS
Ferronickel
13698,51 0,00 4840,70 0,00 4417,93 0,00
Palm kernel or babassu oil, crude
4907,15 0,05 1540,71 0,18 1030,61 0,04
Bituminous coal, whether or not2492,75
pulverized,
0,00but not4586,83
agglomerated
0,00 4191,64 0,00
Palm oil, crude
2861,66 0,31 194,79 0,76 2296,47 0,48
Bananas (including plantains), fresh
3262,46
or dried
0,07 2743,90 0,03 2155,77 0,05
Coffee, not roasted, not decaffeinated
1248,17 0,62 1096,16 0,48 689,99 0,61
WOOL, OTHER ANIMAL HAIR 0,00 121,62 0,00 241,29 0,00 224,86
Oats, unmilled
0,00 20,97 0,03 28,61 0,00 9,96
Dimethyl terephthalate
0,00 96,92 0,00 7,14 0,00 0,02
Solutions, rubber, compounded,0,72unvulcanized
3,91 dispersions,
0,30 rubber,
616,30 compoun
0,21 529,89
Inulin
0,02 16,01 0,00 147,40 0,00 46,09

2012
VCE VCI
923,84 0,00
2126,17 0,02
2535,35 0,00
1116,45 0,41
3110,85 0,02
499,85 0,69
0,42 429,48
0,00 7,97
0,00 0,40
9,40 1195,36
0,01 7,26

2013
VCE VCI
3956,11 0,00
2212,47 0,18
3311,54 0,00
1066,94 0,45
3077,48 0,02
597,55 0,24
0,75 221,91
0,00 6,54
0,00 0,19
21,92 1077,14
0,00 13,54

2014
VCE VCI
8531,55 0,00
4037,94 0,12
5107,67 0,00
3351,75 0,78
3224,60 0,04
598,44 0,15
2,97 31,55
0,00 8,24
0,09 0,00
0,47 566,81
0,00 8,81

2015
VCE
VCI
4918,28 0,00
19041,54 0,34
5242,13 0,00
7771,97 0,77
4233,89 0,06
1203,72 0,06
0,57 45,78
0,00 13,06
0,08 0,00
0,76 685,70
0,00 5,73

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.
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Como se evidencia en la tabla anterior, Colombia muestra ventajas comparativas en
productos con bajo valor agregado, en términos generales se obtiene que el promedio de
VCR para los 16 periodos de estudio y las 9 secciones de la revisión es de 2,35 lo que
muestra ventajas comparativas de exportación superior a 1, esto gracias a la gran
proporción de VCE que tiene el país con relación a la dependencia de exportaciones de
productos fósiles y minerales extraídos del subsuelo colombiano, los cuales además son
extraídos en su gran mayoría por compañías multinacionales.
El resultado del indicador refleja que el ferroníquel en promedio es el producto con mayor
VCE,
“El ferroníquel es otro de los minerales que ha tenido un aumento constante en la
producción. En la última década sobrepaso la barrera de las 50.000 toneladas,
llegando a su producción máxima en el año 2005 con 52.749 toneladas, esta
tendencia se debe a los precios del mercado y a la entrada de segunda línea de
producción por parte de Cerro matoso S.A., en Montelíbano Córdoba (el cual
pertenece a BHP Billiton), que ha permitido un aumento constante en la producción
desde el año 2001.” (Unidad de planeacion minero energetica, 2010)
En esta lista también se pueden observar productos como aceite de palma, carbón, petróleo
en cuanto a combustibles fósiles, pero también existe presencia de productos primarios que
históricamente han sido de gran importancia en la economía colombiana como es el caso
del banano (2846,47), del café (1675,80), del azúcar (1451,42) y las flores (96,22), el caso
del café y de la caña de azúcar se observa un deterioro considerable del indicador en el
tiempo, por su parte productos como aceite de palma y petróleo reflejan un incremento de
su VCE reflejando competitividad en la exportaciones.
Tabla 6 Resumen VCE

# SITC 03

Clasificación

Monto promedio de las
exportaciones

% monto de las
exportaciones

15

VCE>100

$864.866.387,15

89,293%

484

1<VCE<100

$86.047.589,44

8,884%

2480

VCE<1

$17.660.327,24

1,823%

$968.574.303,83

100,000%

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.
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Como refleja el resumen de Tabla 6 Resumen VCEproductos están por encima de 100 en
la puntuación del VCE, pero en cuanto a monto comerciado estos quince productos son el
89% del total de las exportaciones lo que refleja una dependencia muy elevada en solo
unos productos, por su parte se tienen 484 productos con oportunidad para exportar y no
depender tanto de bienes primarios y combustibles fósiles, finalmente la gran mayoría de
productos tienen desventaja en las exportaciones, principalmente productos con alto valor
agregado.
Por el lado de ventajas comparativas en importación, de este cálculo se pueden evidenciar
los productos con más alto puntaje en este cálculo lo que indica que tienen mayor
desventaja y son menos competitivos, o de otra forma que su producción local no es
suficiente para la demanda y se hace necesaria la importación, en la Tabla 5 Tabla Partidas
con mayor VCE y VCI Colombia UEse observa el comportamiento para los últimos años
del VCI.
En su mayoría los productos con VCI o que presentan desventaja comparativa siendo mejor
importarlos se encuentran productos químicos y a fines aunque en la práctica lo que se
evidencia es que los productos que más se ha importado en el periodo de tiempo estudiado
son vehículos y equipos de trasporte, en la Tabla 7 Resumen VCIse evidencia el resumen
del VCI la cual refleja que el 44% de los productos importados pueden mejorar su
competitividad para poder llegar a abastecerse solo con la oferta local, por su parte los
productos con ventaja competitiva de importaciones son un 22% del total de las
importaciones colombianas.
Tabla 7 Resumen VCI

# SITC 03
31
1505
1433

Clasificación
VCE>100
1<VCE<100
VCE<1

Monto promedio de las
exportaciones
$411.342.099,56
$527.594.732,95
$266.035.450,07
$1.204.972.282,58

% monto de las
exportaciones
34,137%
43,785%
22,078%
100,000%

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.
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El índice de ventajas comparativas reveladas (IVCR) refleja tres principales tipos de
productos, aquellos con alta ventaja competitiva, aquellos que han mejorado su ventaja y
finalmente aquellos que han visto deterioro en cuanto a ventaja competitiva, el
Ilustración 7 Evolución IVCR Principales Productos IVCRrefleja el primer grupo
mencionado donde resaltan nuevamente productos como el ferroníquel, aceite de palma,
carbón, flores y demás productos que también ocupan primeros lugares en VCE, esto
debido a la baja similitud que se tiene en los sistemas productivos de Colombia y de la
Unión Europea, al realizar la diferencia entre VCE y VCI las diferencias son mínimas ya que
en los productos que se evidencia ventaja por parte de Colombia tiene un margen muy
amplio, esto indica que se debe especializar más las importaciones en estos productos.

Ilustración 7 Evolución IVCR Principales Productos IVCR
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Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.

Tras el acuerdo los productos con mayor IVCR se han visto fortalecidos en cuanto a este
indicador, o mejor se han visto fortalecidos ya que se venía evidenciando un deterioro en la
competitividad de estos, al ser eliminadas de forma parcial o total las externalidades que
impiden el comercio como los impuestos aduaneros y las demás implicaciones que trae un
acuerdo, los productos pueden legar a competir de forma directa entre si mostrando más
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claramente la ventaja con que se cuenta, pero de acuerdo con este indicador Colombia se
verá beneficiado exportando productos con más alto IVCR, la
Ilustración 7 Evolución IVCR Principales Productos IVCRrevela el comportamiento de
este indicador en los 3 productos más importantes para Colombia, en términos generales
la mayoría de sectores venía mostrando este comportamiento como se observa en la

Ilustración 8 Ventajas Y Desventajas Comparativas Reveladasen promedio.

Productos alimenticios y animales vivos es el sector con mayor IVCR después de
combustibles minerales, este sector es históricamente importante no solo para Colombia
sino también para economías latinoamericanas sin embargo había venido presentando un
deterioro muy acentuado después del año 2004 con respecto a la Unión Europea, para este
año se contaba con el SGP unilateral, la Unión Europea protegía la agricultura por medio
de subsidios, mientras el campo colombiano presentaba atrasos en materia de tecnología
y nuevas técnicas para la producción agrícola, a pesar de ello después de la puesta en
marcha del acuerdo en el año 2013 el índice muestra una recuperación llegando casi a dos
puntos porcentuales cuando casi se llega al punto de desventaja en este sector.
Productos como el banano (2846,35), café (1675,55) y caña de azúcar (1451,33) impulsan
al sector ya que su indicador históricamente ha mostrado una ventaja bastante considerable
con respecto no solo a la Unión Europea si no al mundo, el banano principalmente es el
producto con mayor puntuación que no permite competencia de otras economías, la
desgravación del banano va a ser gradual y no automática debido a la gran importancia en
la economía colombiana.
El análisis sectorial revela en qué áreas se tiene oportunidad para mejorar la competitividad
e incrementar las exportaciones como es el caso de materiales crudos y productos
alimenticios, pero por ejemplo llama la atención el sector de manufacturas que a pesar de
tener una desventaja significativa con los europeos es el tercer sector que refleja mayores
exportaciones a esa área por lo cual sugiere que hay oportunidades no satisfechas y que
se debe buscar un destino para las exportaciones de este sector con un comprador donde
se muestre ventajas comparativas y hacer un esfuerzo mayor por consolidar la ventaja en
productos alimenticios.
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Ilustración 8 Ventajas Y Desventajas Comparativas Reveladas
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En la etapa del preacuerdo (antes del año 2010) se tenía un sistema generalizado de
preferencias por lo cual se evidenciaba un buen desempeño en términos de competitividad
para los productos colombianos, pero ante el anuncio de la firma del acuerdo de asociación
se generaron expectativas, en especial para el agro colombiano, ya que se preveía una
gran competencia por los subsidios a este sector por parte de Europa, por esta razón se
pierde competitividad en los productos colombianos lo que genera una desviación de
comercio.
Tendencia que se ve afectada en año 2013 en el cual se pone en marcha el acuerdo, los
productos colombianos comienzan a recuperar su competitividad de manera muy rápida
generando una creación de comercio al incrementar el flujo de comercio con la unión
europea en términos generales, pero en cuanto al sector de productos alimenticios para el
año 2015 aún no se generó una creación que subsanara la desviación que la precedió,
razón por la cual se puede asegurar que para toda la economía gracias al acuerdo se creó
comercio, mientras que para el sector de alimentos se desvió comercio.
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Ilustración 9 Promedio IVCR 2000-2015
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Índice de Intensidad de Comercio
En la Ilustración 10 (%) Promedio de intensidad comercial Colombia-UE (2000-2015)
Ilustración 9 Promedio IVCR 2000-2015se muestra la intensidad comercial promedio
entre Colombia y la UE desde el año 2000 hasta el 2015. El IIC promedio es positivo en el
rango de tiempo analizado lo que refleja una tendencia variable de la implementación de la
negociación de estudio, pues tomando valores positivos se asume que la participación
comercial entre Colombia y la UE toma participación de entre 8% y 14% sobre su proporción
en el comercio mundial sin embargo es pertinente evaluar la evolución en este rango a
través del tiempo.
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Ilustración 10 (%) Promedio de intensidad comercial Colombia-UE (2000-2015) 7
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Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.

El máximo nivel alcanzado del IIC entre Colombia y la UE se evidencia en el año 2012
llegando a los 14,24 puntos, lo que significa que del 100% de la participación mundial
Colombiana en los sectores analizados el 14,24% corresponde al intercambio que se ha
tenido con la UE, comportamiento antecedido de una tendencia creciente desde los inicios
del proceso de asociación entre las partes pero decreciente posterior a la puesta en marcha
del acuerdo incluso llegando al 8% siendo éste el mínimo valor del promedio de la
intensidad comercial entre Colombia y la UE alcanzado entre el 2000 y el 2015. La puesta
en marcha tuvo lugar en 2010 y generó una alta expectativa sobre los flujos comerciales
que se avecinaban en ese entonces, aun así, a pesar de la intensificación en la relación
comercial inmediata a la puesta en marcha, el descenso en la intensidad comercial posterior

7

La escala se divide en dos, donde la marcación de dos en dos de la izquierda aplica para la medición de
promedio de intensidad por importación (PRO-IMPO) y para promedio de intensidad comercial (PRO-IC), y la
escala de cinco en cinco de la derecha aplica para la medición de la gráfica del promedio de intensidad por
exportación (PRO-EXP).
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al 2013 refleja un cambio en el análisis del indicador. En este orden de ideas y analizando
la
Ilustración 10 (%) Promedio de intensidad comercial Colombia-UE (2000-2015) se
puede colegir que el promedio de intensidad de exportación desde Colombia hacia la UE
es creciente y se acentúa sobre el 2009 época en la que iniciaba el acuerdo de asociación
entre las partes lo que significa que del total de las exportaciones mundiales desde
Colombia se ha logrado alcanzar hasta un 31,75% de participación con la UE para 2015,
paralelo se evidencia tendencia decreciente en el promedio de intensidad de importaciones
desde Colombia hacia la UE pasando de 11,66% en 2003 a 4,22% en 2015 a nivel general
y en un primer momento se puede presumir creación de comercio con la UE teniendo en
cuenta que la intensidad de exportaciones tiene tendencia negativa.
A nivel general y visualmente, el comportamiento del 𝐼𝐼𝐶 para los flujos de comercio tras el
acuerdo resulta complaciente, sin embargo, al entrar en detalle sector a sector se logra
evidenciar cuál de estos resulta influyente en el comportamiento del índice general. En la
Ilustración 12 Intensidad de exportación por sector COL-UE (2000-2015)e Ilustración
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12

se muestran las intensidades por importación y exportación respectivamente para cada uno
de los sectores de producción categorizados en la Revisión 3 de la CUCI.
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Ilustración 11 Intensidad de importación por sector COL-UE (2000-2015)8

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.
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Ilustración 12 Intensidad de exportación por sector

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.

8

La escala se divide en dos, donde la escala de cinco en cinco de la derecha aplica para la medición del
promedio de intensidad por importación de los sectores Bebidas y Tabaco, Combustibles y minerales lubricantes
o materiales afines y Otros artículos manufacturados; y la marcación de dos en dos de la izquierda aplica para
la medición de promedio de intensidad por importación de los demás sectores.
9 La escala se divide en dos, donde la escala de cincuenta en cincuenta de la derecha aplica para la medición
del promedio de intensidad por exportación de los sectores Bebidas y tabaco y Maquinaria y equipo de
transporte; y la marcación de cinco en cinco de la izquierda aplica para la medición de promedio de intensidad
por exportación de los demás sectores.
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Sí bien las proporciones de las importaciones y las exportaciones se contemplan en rangos
diferentes, esto no impide visualizar la coherencia del comportamiento de la intensidad
comercial entre Colombia y la UE.
Para la agrupación de Productos alimenticios por ejemplo, se puede inferir que las
reformas aplicadas en los últimos años a la PAC de la UE en las que se promueven
reducciones a las subvenciones, bajas en precios y disminución de estímulos productivos
al sector agrario; cumplirán su finalidad principal de eliminar excedentes de producción
pero traerán consigo desincentivos a la producción agrícola y carestía en la variedad y
calidad de la misma, lo que explicaría por un lado el crecimiento en las exportaciones
desde Colombia a la UE, como se muestra en la Ilustración 13 (%) Relación de
intensidad comercial para Sc. Productos alimenticios y animales vivos COL-UE
(2000-2015)con base en la teoría que asume a los países Latinoamericanos como propios
para subsanar dicha carestía a precios bajos y por otro lado la tendencia decreciente en
las importaciones desde Colombia a la UE como se representa en la Ilustración 13 (%)
Relación de intensidad comercial para Sc. Productos alimenticios y animales vivos
COL-UE (2000-2015)pues en este orden de ideas los productos provenientes de la UE
tendrán dos particularidades a saber: i) la mayoría de la producción alimentaria europea
estará dirigida a responder a las necesidades de demanda interna, y ii) sin subvenciones
a la cantidad producida, la oferta se reducirá y se traducirá en incrementos de los precios,
lo que los hará menos atractivos si desde Colombia se contemplan. Al mismo tiempo, se
aprecia con mayor detalle la participación comercial promedio sector a sector entre
Colombia y la UE, de donde se puede colegir la importante magnitud del comercio para el
sector de Bebidas y Tabaco que alcanza una intensidad de 43.9 puntos, cerca de cuatro
veces más intenso que el resto de los sectores.
Ilustración 13 (%) Relación de intensidad comercial para Sc. Productos alimenticios
y animales vivos COL-UE (2000-2015)
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Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.
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Sí bien, en Colombia la producción de bebidas y tabaco se caracterizan por realizarse bajo
procesos y cadenas productivas completas, también se conoce que la industrialización
sobre dicha producción ha sido un factor bastante influyente en la evolución de los mismos.
En el año 2002 por ejemplo, previendo apertura comercial y aprovechando los inicios de lo
que sería uno de los tratados comerciales más significativos para Colombia, se intensifican
las importaciones de Maquinaria y Equipo de Transporte, alcanzando los 12.6 puntos en
2003, con lo que se pretendía dotar los procesos productivos colombianos con miras a la
industrialización de los mismos.

Ilustración 14 Promedio de intensidad comercial por sector COL-UE
8-CR3 Otros artículos manufacturados
7-CR3 Maquinaria y equipo de transporte
6-CR3 Productos manufacturados clasificados…
5-CR3 Productos químicos y productos…
4-CR3 Aceites, grasas y ceras animales y vegetales
3-CR3 Combustibles minerales, lubricantes y…
2-CR3 Materiales crudos, no comestibles,…
1-CR3 Bebidas y tabaco
0-CR3 Productos alimenticios y animales vivos
0,00

10,00

20,00

30,00

40,00

50,00

Fuente: División de estadísticas del Dpto. de Economía y asuntos sociales de las Naciones Unidas COMTRADE,
Realización propia de los estudiantes.

Particularmente cuando se enfatiza en el comportamiento del sector Bebidas y Tabaco es
pertinente abordar los principios comerciales de la OMC como el de Trato Nacional en el
que, “(…) cada Miembro concede a los nacionales de los demás el mismo trato que otorga
a sus nacionales (…) las mercancías importadas y las producidas en el país deben recibir
el mismo trato.” Lo anterior en orden a que aunque la cadena arancelaria del tabaco, por
ejemplo, contemplaba protecciones a la industria local con aranceles altos a los productos
finales gravaba con aranceles bajos las materias primas de este rubro de producción (OMC,
2011), esto explicaría la situación de intensidad comercial a lo largo del acuerdo en el que
el curso favorable de la participación del sector, bilateralmente hablando, se traduce en el
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vigor productivo de materias primas y materias primas con algún grado de procesamiento
como la hoja de tabaco y la hoja de tabaco desvenada y preparada respectivamente para
el caso colombiano, y la vehemencia europea para este sector en productos finales como
cigarrillos, extractos y/o esencias.
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DISCUSIÓN Y CONSIDERACIONES FINALES

Como se ha dicho la Unión Europea es el segundo socio comercial para Colombia después
de Estados Unidos, además el tamaño del mercado europeo y el poder adquisitivo de sus
habitantes representa una gran oportunidad de incrementar el comercio para algunos
productos colombianos.
Inicialmente en el agregado de las secciones con el índice de similitud de exportaciones no
existe un grado significativo de similitud u homogeneidad de la estructura exportadora entre
Colombia y la Unión Europea. Todas las secciones contempladas en la clasificación CUCI,
arrojaron datos muy cercanos a cero, razón por la cual se prestan las condiciones
necesarias para que haya comercio bilateral. Si bien es indispensable considerar que la
estructura productiva europea difiere sustancialmente con la de Colombia en tanto que gran
parte de su estructura exportadora es intensiva en capital considerando que el grueso de
sus exportaciones son bienes de capital, no obstante, el mayor rubro de las exportaciones
colombianas también es intensivo en capital destacándose el carbón, el petróleo y el gas
natural tanto hacia la Unión Europea como al resto del mundo.
“El análisis del comercio de productos manufacturados entre países desarrollados ha
demostrado que los flujos entre los mismos se ajustan cada vez menos al esquema
explicativo tradicional (ventajas comparativas) y se observa que el comercio es de carácter
intraindustrial” (Ramos, 2015).
Sin embargo la naturaleza de los bienes producidos corresponden a la dinámica de las
ventajas comparativas en la medida en que Colombia produce un producto natural, debido
a que su dotación de recursos posibilita que exista un flujo de bienes primarios hacia el
exterior con menores costos, y su contra parte, en este caso UE, cuenta con un proceso de
industrialización bastante robusto que le permite la producción y exportación hacia
Colombia de bienes de capital, con un alto contenido tecnológico y por supuesto con
menores costos. Esta situación en la que los bienes exportados son esencialmente
diferentes (comercio inter-Industrial) supone un mejor flujo de bienes primarios hacia UE,
como de bienes con un alto valor agregado hacia Colombia.
Partiendo de los 3 momentos en el tiempo (antes, durante y después del acuerdo), se
pudo hallar para los sectores de la clasificación de la CUCI Rev 3 se observa en la
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Ilustración 15 Comparativo entre indicadores de comercio COL-UE (Antes,
durante y después del acuerdo)que:

Ilustración 15 Comparativo entre indicadores de comercio COL-UE (Antes,
durante y después del acuerdo)
Índice de similitud
Productos
Productos alimenticios y
0 animales vivos

Antes

Índice de ventajas
comparativas

Durante Después Antes

Índice de intensidad

Durante Después Antes

3,25%

1,61%

2,84%

2,67%

0,69%

0,93%

1 Bebidas y tabacos
0,29%
Materiales crudos no
comestibles, excepto los
2 combustibles
1,29%
Combustibles y lubricantes
3 minerales y productos conexos
0,31%
Aceites, grasas y ceras de
4 origen animal y vegetal
0,33%
Productos químicos y productos
5 conexos, n.e.p.
1,35%
Artículos manufacturados,
clasificados principalmente
6 según el material
11,72%
Maquinaria y equipo de
7 transporte
1,60%
Artículos manufacturados
8 diversos
1,72%

0,24%

0,37%

-0,79%

-0,73%

1,19%

1,05%

2,22%

1,02%

1,45%

0,85%

1,13% 10,16%

10,11%

0,36%

0,39%

0,13%

1,01%

0,75%

6,34%

Durante Después

7,77%

3,04%

4,92%

-1,01% 39,50%

5,12%

38,05%

5,38%

10,14%

5,57%

10,80%

6,97%

5,76%

3,12%

-0,40%

-0,95%

6,55%

4,80%

4,93%

-1,98%

-1,58%

-1,34%

5,96%

9,60%

5,45%

3,59%

-0,57%

-0,99%

-0,87%

7,70%

2,96%

4,13%

0,73%

1,18%

-1,12%

-1,43%

-1,26% 16,08%

64,56%

10,22%

1,01%

0,87%

0,12%

-0,36%

-0,35% 10,71%

5,75%

11,12%

Para productos alimenticios y animales vivos en promedio para los años 2000 a 2009 el
índice de similitud comercial entre Colombia y la Unión Europea fue de 3.25% lo que indica
que se tenía una estructura productiva significativamente heterogénea lo que indica que se
brindan las condiciones para que uno de los dos países se especialice y tenga ventaja
comparativa que para este caso la presenta Colombia con un IVCR de 2.67%, y se
presentaba una intensidad de comercio de 7.77%, se puede interpretar partiendo de los
resultados que el índice de similitud disminuyo durante el tiempo de la firma y la puesta en
marcha el acuerdo, pero en esa misma proporción disminuyó el índice de ventajas
comparativas de forma importante disminuyendo algo menos de dos puntos porcentuales,
esto se puede explicar en este sector por la llegada de productos subsidiados europeos
que restaron competitividad a los productos colombianos y disminuyendo la intensidad
comercial; tras mejorar las condiciones en el acuerdo para estar en términos más
equitativos, después de 2012 se mostró una leve recuperación en cuanto a las ventajas y
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aumento en la intensidad aunque no en la misma proporción que se evidenciaba, se pude
deducir que en términos generales no se fue eficiente en términos comerciales generando
una desviación comercial.
Por su parte el sector “combustibles y lubricantes minerales” se evidencia que para los tres
periodos contemplados en promedio reflejan para los tres periodos una baja similitud, un
alto nivel de ventajas comparativas reveladas a favor de Colombia e intensidad de comercio
positiva aunque en diferentes proporciones, las ventajas muestran un comportamiento
constante, pero un intensidad comercial cada vez menor aunque resalta que esta intensidad
se presenta en el sentido de importaciones para este sector, esto explicado por la
importación de gasolina y sus derivados ya con un valor agregado de refinería por parte de
compañías europeas que es superior a las exportaciones de petróleo, a pesar de la
constante en ventajas, la intensidad disminuye lo que refleja ineficiencia y desviación del
comercio en este sector.
El sector con mayor similitud, aunque no significativa es el de artículos manufacturados
donde Colombia tiene una desventaja comparativa revelada con respecto a la Unión
Europea donde se ha evidenciado una disminución en la intensidad comercial lo cual refleja
eficiencia para la economía colombiana siempre y cuando la menor intensidad en este
sector se vea reflejada en el aumento en otros sectores de oportunidad tras el acuerdo de
asociación.
En términos generales se puede observar que en los sectores más importantes para la
economía Colombia existe desviación de comercio tras el acuerdo, aunque en los periodos
que comprenden el año 2010 y 2012 a el periodo final de estudio se evidencia una
recuperación que genera expectativas para que en términos de eficiencia Colombia pueda
aprovechar las ventajas del mercado europeo y la capacidad exportadora del país
incremente y por medio de la regulación en cuento a las ventas y las subvenciones se
genere bienestar para Colombia
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